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EBA ROADMAP: CRONOPROGRAMMA DI ATTUAZIONE DEI 
MANDATI DELL’EBA NELL’AMBITO DEL PACCHETTO BANCARIO 
DELL’UE (CRD – CRR)

Product Art. Deliverable Legal deadline

Report 506 Report to the Commission on the eligibility and use 
of policy insurance as credit risk mitigation 
techniques

0 months after entry into
force

Guidelines 178(7)(sub 1) Guidelines on the definition of default, in
particular for diminished financial obligation

12 months after entry into
force

RTS 111(8) RTS on criteria that institutions shall use to assign
off-balance-sheet items, constraining factors for
UCC and notification process

12 months after entry into
force

RTS 157(6) RTS on the calculation of the risk-weighted 
exposure amount for dilution risk of purchased 
receivables

36 months after entry into force
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IL PARADOSSO DELL’ASSICURAZIONE DEL CREDITO

• L’EBA non ha ricevuto dati sufficienti per 
modificare la sua precedente opinione 
sull’ammissibilità dell’assicurazione del credito 
(CI).

• Con il CRR III, i modelli A-IRB non sono più 
disponibili per le esposizioni coperte da 
assicurazione del credito.

• Nessun assicuratore del credito europeo è mai 
andato in default, con conseguente mancanza 
di stime LGD (perdita in caso di default); viene 
quindi applicata la LGD regolamentare del 45%.

• La situazione è peggiorata rispetto al passato 
per le istituzioni A-IRB, ma rimane comunque 
migliore rispetto all’assenza di assicurazione 
del credito, poiché i modelli A-IRB non sono più 
disponibili anche per altri portafogli.
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L’OCCASIONE INASPETTATA…

Il testo finale del CRR prevede, fra i «consideranda»

EUF ha fatto leva 
sull’espressione 
«in particolare» 

per chiedere 
all’EBA di cogliere 

l’occasione per 
migliorare il 

trattamento del 
factoring 

nell’ambito della 
DoD
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THE CASE FOR REVISING THE EBA DOD GUIDELINES ON 
PURHCASED RECEIVABLES
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THE CASE FOR REVISING THE EBA DOD GUIDELINES ON 
PURHCASED RECEIVABLES – TAKEAWAYS

• I fornitori tollerano i ritardi nei pagamenti da parte delle grandi imprese a causa della 
dipendenza, degli squilibri di potere e del timore di compromettere i rapporti commerciali.

• Anche le complessità operative dal lato dell’acquirente contribuiscono ai ritardi.

• Le società di factoring, pur assumendosi il rischio di credito, devono gestire con attenzione le 
attività di recupero per non danneggiare i rapporti commerciali.

• Le attuali regole EBA sulla classificazione in default (par. 23.d) sono troppo rigide per i crediti 
acquistati, causando stress e il rischio di classificare come in default imprese sane.

• Si generano inoltre incongruenze, poiché lo stesso acquirente può essere trattato in modo 
diverso a seconda del fornitore che ha ceduto il credito.

• I ritardi nei pagamenti sono comuni anche tra società con rating investment grade e sono 
spesso dovuti a motivi operativi, non finanziari.

• Le società di factoring devono agire rapidamente, spesso in modo inefficiente, per evitare la 
classificazione in default, che può comunque verificarsi anche in presenza di buona qualità 
creditizia.
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THE CASE FOR REVISING THE EBA DOD GUIDELINES ON 
PURHCASED RECEIVABLES – TAKEAWAYS

• L’EUF propone di estendere il periodo tecnico di ritardo da 30 a 90 giorni, con i seguenti 
obiettivi:

• Concentrarsi sulle azioni di sollecito solo su fatture e acquirenti realmente problematici.

• Migliorare l’efficienza evitando interventi inutili su fatture che stanno per essere pagate.

• Rafforzare i rapporti con clienti, acquirenti e banche capogruppo.
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OFF-BALANCE SHEETS ITEMS: QUALI IMPATTI SUL FACTORING?

CFF (art. 111 
CRR):

Ma cos’è un 
«committment» nel 
factoring?
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RTS ON DILUTION RISK FOR PURCHASED RECEIVABLES: RISKS FOR 
FACTORING?


